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Vertrauliche Kurzdarstellung   

 

Erfolgreiches Unternehmen in Eventplanung und 

Veranstaltungsmanagement 

 
 
 

 

Alle Informationen basieren auf Angaben des Verkäufers und wurden nach bestem Wissen 

von der Audeo Unternehmensvermittlung GmbH zusammengestellt. Die Firmenangaben 

sind daher ohne Gewähr, alle Angaben sind streng vertraulich zu behandeln.   

 

 

Beschreibung Unternehmen: 
  

In dem erfolgreichen Unternehmen steht auf Sicht die Altersnachfolge an. 

 

Das Unternehmen ist Dienstleister für Konzeption, Planung, Organisation sowie 

Durchführung von Events und Veranstaltungen im High-End Bereich. Zum 

Kundenstamm gehören daher auch seit Jahren renommierte Veranstalter und eine 

Weltmarke, mit der mehrjährige Verträge bestehen.  

 

Das Unternehmen zeichnet sich aus durch hohe Flexibilität, Innovation und 

Perfektion, was zu einem hohen Anteil an Stammkunden und einer sehr guten 

Auftragslage führt. Das Unternehmen hat einen hervorragenden Ruf, die hohe 

Kundenzufriedenheit ist der Erfolgsschlüssel. Alleiniges Werbeinstrument ist die 

Weiterempfehlung. 

 

In der Konzeptions- und Planungsphase wird mit moderner CAD- und Medien-

Technik gearbeitet. So können alle Wünsche bis ins kleinste Detail aussagestark 

dargestellt werden.  

 

Neben den Designer/innen sorgen dann Projektleiter/innen, Bauleiter, Monteure 

und Servicemitarbeiter/innen für die professionelle Umsetzung und Einhaltung von 
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Terminen sowie gesetzlichen Vorschriften. Die Unternehmensstruktur ermöglicht 

es, dass alle Prozesse von der Konzeption bis hin zur Umsetzung selbst dargestellt 

werden können, wobei bei den Montagen und baulichen Großgewerken 

unterstützend auf Partner und ein breites Netz an Dienstleistern zurückgegriffen 

wird.   

 

Das Team aus derzeit zehn Mitarbeitern und Mitarbeiterinnen in Vollzeit- oder 

Teilzeitbeschäftigung und weiteren Freiberufler/innen arbeitet weitgehend 

selbständig, genießt kreativen Freiraum und trägt die Unternehmensphilosophie 

voll mit. 

 

Die Geschäftsräume sind gemietet, mehrjähriger Mietvertrag + Option.  

 

Der Inhaber ist bereit, seine langjährige Erfahrung weiter mit einzubringen und den 

Käufer tatkräftig operativ und strategisch zu unterstützen.  

 

Gesucht wird ein/e engagierte/r Unternehmer/in mit Erfahrung in der Event- 

/Veranstaltungsbranche, die Kenntnis von Konzernstrukturen (Marketing/Einkauf) 

ist von Vorteil aber nicht zwingend. Zur Führung des Unternehmens sind außerdem 

Kreativität, Organisationgeschick, Budgetierung und Kostenkontrolle der Projekte 

sowie Verhandlungsgeschick erforderlich. Einen ruhigen Kopf auch in stressigen 

Phasen zu behalten, zeichnet den Erwerber ebenso aus.  

 

Das Unternehmen ist jedoch ebenso im B2B Bereich interessant, um in dem 

speziellen Segment Fuß zu fassen.  

            

Entwicklungspotential: 

Gezielte Expansion wurde bisher nicht angestrebt, ist jedoch basierend auf das 

exzellente Fundament möglich. Mit dem notwendigen Engagement und 

Unternehmergeschick können weitere Projekte akquiriert werden. Im gegebenen 

Personalstamm sind noch Ressourcen vorhanden. Kosten-Einsparungspotential im 

Einkaufsbereich gegeben. 

   

Personal: 

Mit einem kleinen, zuverlässigen Team an erfahrenen, guten Mitarbeiter/innen, 

können die Kunden authentisch und mit Begeisterung bedient werden.  

 

Planung 2023:  

Die Umsatz- und Ertragsentwicklung ist mit Blick auf den Forecast 2023 stabil und 

durch „gesundes“ Wachstum geprägt.  

 

Historie:    
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Das Unternehmen ist seit über zwei Jahrzehnten erfolgreich tätig, hat im Lauf der 

Jahre marktgerechte Veränderungen vollzogen. Expansionspotential besteht, 

skalierungsfähig.  

 

Unternehmensübergang: 

Zur Übertragung des Know-Hows und insbesondere der Kundenkontakte ist eine 

ausführliche Einarbeitung sinnvoll und vorgesehen.  Der Inhaber steht hierzu auf 

Wunsch für eine Übergangszeit operativ und strategisch zur Verfügung.  

 

Umsatz/Basis Verkaufspreis/Modalitäten: 

Der Umsatz beträgt bei normalem Geschäftsverlauf rd. 5 Mio. €  

Bereinigter Ertrag durchschnittlich 350 – 400 T€. 

  

Die Unternehmensübergabe wird durch die Audeo Unternehmensvermittlung 

GmbH betreut und ist für den Käufer provisionsfrei. Der Kaufpreis wird mit dem 

Käufer über ein Angebotsverfahren fair ermittelt. 


